
 
  

国产车第一名：比亚迪秦PLUS DM-
i以销冠实力重新定义国民家轿新标杆

当提及“国产车第一名”，相信很多人脑海中会立刻浮现出近两年市场上的热门选手，而比亚迪秦PLU
S DM-i凭借其持续的销量领先和口碑积累，无疑成为了当下最具代表性的国产轿车之一。它以一种务
实而又充满惊喜的方式，重新定义了“国民家轿”的标准，让更多消费者在购车时，将目光牢牢锁定
在了新能源技术带来的高效与经济之上。那么，为何秦PLUS DM-
i能问鼎销量榜首，其核心竞争力又体现在哪里？这背后是技术实力的支撑，还是市场洞察的胜利？

销量冠军的背后：DM-i超级混动技术的核心魅力

比亚迪秦PLUS DM-i之所以能屡次登顶国产轿车销量榜，其最核心的驱动力无疑是其搭载的DM-i超级
混动技术。这套系统并非简单的油电混合，而是以电为主、燃油为辅的驱动模式。在城市通勤等低速
、频繁启停的场景下，车辆能绝大部分时间依靠电机驱动，实现接近纯电车的静谧、平顺和低能耗。
发动机的主要作用则是在高速巡航或需要强劲动力时介入，为电池充电或直接驱动车轮，此时发动机
运行在最高效的区间，油耗表现依旧亮眼。这种“电比油更便宜”的理念，直接击中了普通家庭消费
者对于用车成本最敏感的神经。700-1200公里的综合续航里程，让用户彻底摆脱了里程焦虑，无论是日
常代步还是长途旅行，都能轻松应对，这种兼顾经济性与实用性的设计，正是其获得巨大市场认可的
关键。

实用至上的设计：空间、配置与用户体验的全面考量

除了核心的动力技术，秦PLUS DM-i在空间、配置以及整体用户体验上也做得相当到位。作为一款家轿
，其内部空间表现符合主流预期，后排乘坐空间和后备箱容积都能满足一家人日常出行的需求。在配
置方面，秦PLUS DM-i也紧随市场潮流，提供了诸如360度全景影像、自适应巡航、遥控驾驶等一系列
提升便利性和安全性的功能，这些配置的加入，使得秦PLUS DM-i在同级别车型中竞争力十足，尤其是
对于追求科技感和舒适性的年轻消费者而言，具有很强的吸引力。更重要的是，比亚迪在车机系统的
流畅度和智能化程度上也持续优化，触控反应灵敏，功能集成度高，日常使用体验较为愉悦。

价格策略与市场定位：精准打击消费者痛点

比亚迪秦PLUS DM-i的成功，也离不开其精准的市场定位和富有竞争力的价格策略。在新能源汽车补贴
逐渐退坡的大背景下，秦PLUS DM-i能够以一个非常亲民的价格区间上市，并且后续还能保持较高的性
价比，这让它能够快速渗透到燃油车占主导地位的市场。它用一个能被绝大多数家庭接受的价格，提
供了远超同价位燃油车的技术优势和使用体验，成功地将“新能源车”从一个“尝鲜”的选择，变成
了一个“明智”的选择。这种精准的价格策略，不仅吸引了追求新技术的年轻群体，也获得了那些注
重经济实用性的家庭用户的青睐，实现了消费群体的广泛覆盖。

值得注意的差异与误区

尽管秦PLUS DM-i表现出色，但在实际使用中，消费者也应了解一些潜在的差异和避免误区。首先，虽
然DM-i技术在大多数场景下都非常高效，但在纯电续航里程方面，受到电池容量的限制，与纯电动车
型相比仍有差距。如果用户主要在城市短途通勤，且家中充电条件便利，纯电动车型或许是更经济的
选择。其次，DM-i车型在急加速时，发动机介入会带来一定的声音和震动，虽然比亚迪已经做了很好
的NVH（噪声、振动与声振粗糙度）优化，但与纯电车型依旧存在区别，需要用户有合理的心理预期
。最后，关于保养成本，虽然DM-i技术长期来看在燃油经济性上优势明显，但其混动系统的复杂性也
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可能意味着后期维修保养会比传统燃油车略高一些，不过相对于节省的燃油费用，整体仍是划算的。

比亚迪秦PLUS DM-i凭借其领先的DM-i超级混动技术、均衡的产品实力以及精准的市场策略，成为了
名副其实的国产轿车销量冠军。它不仅满足了用户对经济性、实用性和科技感的多重需求，更重要的
是，它以一种“后来者居上”的姿态，改变了消费者对国产车的固有印象，证明了中国品牌在新能源
汽车领域的强大创新能力和市场竞争力，为中国汽车工业的发展树立了一个新的标杆。

FAQ

* 秦PLUS DM-i和秦PLUS EV哪个更适合我？

如果您的日常通勤距离较短，且家中充电条件便利，秦PLUS EV（纯电版）在用车成本上会更低。如果
您的用车场景复杂，经常有长途出行需求，或者家中充电不便，秦PLUS DM-
i（插电混动版）会是更灵活、无续航焦虑的选择。

* DM-i车型需要充电吗？

是的，DM-i车型是插电式混合动力汽车，可以通过外接电源充电，也可以在行驶过程中依靠发动机发
电和刹车能量回收来充电。为发挥其最大优势，建议条件允许的情况下进行充电。
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